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ハルエネについて
代理店制度
提案から入金までについて
代理店販促支援































研修

座学研修1日

訪問同行研修3日～5日

訪問

1日約10～20店舗

1日稼働3～4時間

1 電力の契約の手数料平均が 6 万円
1 人の営業マンの月間で平均獲得数が 2 5 地点
150 万前後の売上を叩き出すことが可能。
公共料金削減の提案なのでお客様の感触も◎
独り立ちまで徹底サポート致します

営業マンの6割は営業未経験者！！！

研修や指導は全てお任せください♬



６ 提案～入金までの全体の流れ

①商談

• お客様へトー
クスクリプト
をベースにク
ロージングし
ます

②お申込

• 合意したらお
客様よりお申
込書にご記入
していただき
ます

③確認コール

• 契約内容に相
違がないかお
客様にJ-line、
ハルエネ本社
からお電話が
いきます

④マッチング

• 契約書を本社
に返送し、前
契約の電力会
社からハルエ
ネに切り替え
手続き

⑤入金

• マッチング月の
翌々月5日に売
上が入金されま
す。

基本即日 1日～2日 約1週間 マッチング月か
ら
1か月5日後
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６ 提案～入金までの流れー①商談

⮚トークスクリプトや各種販促チラシをご用意しているため、スムーズに商談を進めることが
可能です。

⮚エリアに決まりはないので、回りたいエリアを自由に決まれます。
⮚最初は訪問同行なのでいきなり現場に出ることはなく、先輩営業から学んでいただけます。
⮚ターゲットは飲食店や美容室、商店など幅広いお客様がターゲットになります。
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６ 提案～入金までの流れー②お申込

⮚お客様と合意したらお申込書にご記入頂きます。
⮚同時に明細も回収します。（お客様の使用量が売上に直結します）
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６ 提案～入金までの流れー③確認コール

⮚お客様にJ-line（株）とハルエネ本社から2回確認電話が入ります。
⮚確認コールが完了すれば営業マンのタスクは一通り完了となります。
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６ 提案～入金までの流れー④マッチング

⮚契約書をハルエネに返送し、電力会社間で取次ぎを行います。
⮚マッチングが完了すれば、売上として確定します。
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６ 提案～入金までの流れー⑥入金

⮚マッチング月の翌々月10日に売上が入金されます。
※各売上単価条件は別シートをご確認ください。
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７ 代理店販促支援内容

■販促チラシ・トークスクリプト
※代理店契約締結後共有します。

■申込必要書類の提供

■自社売上管理シート

■KPI管理シート

■代理店契約書雛形（法人・個人事業主）
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